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 Vous souhaitez travailler en langues 
étrangères ; 

 Vous avez l’esprit d’initiative ; 
 Vous disposez d’une aisance 

communicationnelle et relationnelle ; 
 Vous savez faire preuve 

d’adaptabilité ; 
 Vous voulez devenir acteur sur le 

marché du commerce international ; 
 Vous êtes ouvert aux autres cultures ; 
 Vous avez le sens de l’écoute, une 

forte curiosité et une grande ouverture 
d’esprit ; 

 

Alors choisissez le BTS CI et 
rejoignez-nous ! 

BTS COMMERCE INTERNATIONAL 

 

Let’s do 
Business 

around the 
World 



 D 

OBEJCTIFS DE LA FORMATION 
  
Fournir les connaissances pratiques 
nécessaires afin de savoir comment : 

 Préparer et suivre une 
négociation d'achats ;  

 Maîtriser les différents aspects du 
commerce international : 
transport, logistique 

 Aborder une opération 
commerciale avec un pays de 
l'Union Européenne ou avec un 
pays tiers. 

 
 

Présentation du BTS Commerce International 

QU’EST-CE QUE LE BTS COMMERCE INTERNATIONAL ? 
 

Grâce à l’ouverture des marchés de l’Union européenne à la mondialisation, le commerce et le business ont désormais 
une dimension internationale.  

Le BTS CI propose une formation à la fois théorique et pratique de niveau BAC + 2 qui permet aux étudiants d’acquérir les 
savoirs et les savoir-faire nécessaires à la conduite d’activités liées aux échanges internationaux. 
Les étudiants apprendront également à maîtriser au moins deux langues étrangères, à utiliser toutes les technologies de 
l’information et de la communication, le respect de la législation ainsi que des règles d’éthique et de déontologie. 

Des tâches variées :  
veille sur les marchés étrangers, achat-vente, élaboration  

d’offres, suivi administratif et commercial des ventes et des achats… 

LES ENSEIGNEMENTS 
 

 Développement de la relation 
commerciale dans un 
environnement interculturel  

 mise en oeuvre des opérations 
internationales  

 Participation au développement 
commercial international  

 Culture générale et expression  
 Langue vivante 1 et 2 
 Culture économique, juridique et 

managériale  
 
 

LES DEBOUCHES 
 

Dès l’obtention du BTS CI : 
 

 Assistant export,  
 Assistant import,  
 Assistant import-export,  
 Assistant ADV (Administration Des 

Ventes) export,  
 Gestionnaire import-export,  
 Agent de transit/agent d’exploitation 

(aérien, maritime, import ou export),  
 Assistant représentant en douane, 
 Assistant référent douane. 

 
Avec expérience (et/ou une formation 
complémentaire) :  
 

 Responsable ADV export,  
 Responsable import,  
 Responsable de zone export,  
 Référent douane,  
 Chargé de mission « conformité 

internationale »,  
 Assistant marketing international,  
 Assistant supply chain / logistique,  
 Acheteur international 
 Commercial export.  

 

UNE FORMATION 
PROFESSIONALISANTE 
 
Moments privilégiés et appréciés 
par les étudiants, les stages 
permettent de préparer leur 
insertion profesionnelle.  
 
Durée : de 14 à 16 semaines dont 
8 semaines obligatoires à 
l’étranger.  
 
Possibilité de réaliser en option 
une année de césure à 
l’étranger. 

 

EVALUATION 
L’examen du BTS CI comprend 
des épreuves finales ponctuelles 
écrites et orales ainsi que les notes 
obtenues lors des CCF. 
Le CCF (Contrôle en cours de 
formation) permet d’acquérir de 
façon progressiove les 
compétences professionnelles 
grâce à des mises en situations 
évaluées tout au long des deux 
années. L’objectif étant 
d’encourager un travail régulier de 
l’étudiant et d’alléger les épreuves 
finales. 

DIPLÔME 
La délivrance de ce diplôme 
permet à l’étudiant d’obtenir 120 
crédits ECTS (European Credits 
Transfer System), reconnus dans 
toute l’Union Européenne, 
facilitant ainsi son insertion 
professionnelle ou sa poursuite 
d’études. 

La polyvalence du titulaire du BTS Commerce International lui permet d’exercer dans tout secteur 
d’activité et d’organisation (entreprises industrielles, commerciales ou de prestations de 
services, principalement des PME) travaillant avec des particuliers comme des professionnels, 
des fournisseurs et des partenaires internationaux.  
L’ensemble de ses missions s’exerce dans un contexte interculturel, multilingue et numérique. 

POUR QUI ?   
 

Ouvert à l’ensemble des bacheliers de la filière généraux, technologiques STMG et 
professionnels issu de la famille de métiers de la gestion administrative, du transport et 
de la logistique, de la relation client, ayant une bonne maîtrise d’au moins deux langues 
vivantes : l’anglais en LV1 et l’allemand ou l’espagnol en LV2. 
 

Une formation permettant aux étudiants d’intégrer le marché du travail ou de 
poursuivre des études supérieures en licence, BUT, école de commerce… 
 


